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Lernen Sie uns kennen.

Die conLeos GmbH aus Braunschweig ist einer
der fiihrenden Anbieter von Produktkonfiguratoren
im europdischen Markt.

Als Kunde der conLeos GmbH profitieren Sie
gleichermaf3len vom iiberragenden technischen
Know-how wie auch von den Vorziigen eines mittel-
standischen Unternehmens: Flache Hierarchie,
flexibles Projektmanagement, effiziente und ziel-
gerichtete Umsetzung.

Fordern Sie uns - wir sind fiir Sie da.

www.conlLeos.com

,Wir haben Visionen, Sie die Realitat.
Die Kombination aus Visionen und

Realitat heiBt Innovation.”

conleos



> Vertriebs- und verkaufsfordernde Systeme

conLeos ist spezialisiert auf die Konzeption und ] ~
Das gesammelte Wissen in allen Kopfen. Verkaufsfordernde Systeme erhohen die Beratungs- -

kompetenz und das Kundenvertrauen in den Verkaufer. Durch die Abbildung lhres Verkaufs- -
prozesses in eine IT-Applikation wird die Abwicklung beschleunigt und die Betreuung verbessert. -

—

Realisierung von individuellen Losungen im Umfeld
der Steuerung und Unterstiitzung von Geschafts-
prozessen. Der Schwerpunkt liegt in den Bereichen

Vertrieb, Marketing und Auftragsabwicklung. > RegelbaS|erte Konflguratlonssyteme

Bei unserer Zusammenarbeit profitieren Sie von der
langjahrigen Projekterfahrung unserer interdiszipli-
naren Teams.

Ein Auto ohne Rader? Konfigurationssysteme bieten dem Benutzer die Mdglichkeit, durch
Zusammenstellung von Komponenten regelunterstiitzt sein Wunschprodukt zu finden. Als
Anbieter konnen Sie die ganze Bandbreite Ihrer Produkte, Dienstleistungen oder Investitionsgiiter
dem Kunden prasentieren.

Die Losung der Kundenherausforderungen erfolgt
durch den bedarfsorientierten Einsatz modernster

Technologien genauso wie bewahrter Standard- > Multimediale Produktprasentation
bausteine. Auf Soliditat und ein effektives Ergebnis
wird hierbei grofiter Wert gelegt. Die intelligente Alternative zum Papierkatalog. Durch eine gefiihrte Navigation sind die

gesuchten Produktinformationen gezielt zugreifbar und werden verstandlich und anschaulich

Sie als.KL.mde steh.en. dabei im MittEl.PU”kt- prasentiert. Dieses leicht aktualisierbare System kann das gesamte Sortiment aus Katalogen,
Langfristige, personliche Kundenbeziehungen helfen Datenblattern und technischen Informationen preisgiinstig ersetzen und erméglicht dem

uns, Ihre Geschafte und Belange zu verstehen und in Verkaufer/Vertreter eine gezielte Vorbereitung auf Verkaufsgespréche.
Nutzen umzusetzen.

> Content Management Systeme

Aufgerdumt und tbersichtlich. Die Inhalte der von uns entwickelten Anwendungen lassen sich
durch den Einsatz unseres Content Management Systems einfach warten und leicht Gbersetzen.
Ein Redaktions- und Freigabe-Workflow gewahrleistet die Sicherheit. Die Verwendung von
Web-Technologien ermdglicht den weltweiten Zugriff, beispielsweise durch internationale
Niederlassungen oder Ubersetzungs-Dienstleister.

>  Anbindung an ERP/CRM Systeme

Ohne Medienbruch vom Point Of Sale bis in das Lager. Informationen tber Verfligbarkeit und
Lieferzeiten sind jederzeit verfligbar. Durch Nutzung der bereitstehenden Produkt- und
Logistikinformationen erfolgt eine intensive Kundenbetreuung bei gleichzeitiger Entlastung
kostenintensiver Callcenter. Zielgerichtete, individuelle Ansprache des Kunden unter Nutzung
der vorhandenen Kundeninformation generiert zusatzliche Umsatze.




